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PARTNERSÉGI AJÁNLAT 

Okosesüveg-forgalmazásra a magyar piacon 

 

1. Összefoglaló 

A Small Orange Era Technology 13 exkluzív okosesüveg modellből álló kollekciót mutat be 

a magyar piac számára. Minden termék teljes körűen EU-s tanúsítvánnyal rendelkezik (CE, 

RoHS). 1-2 stratégiai partnert keresünk, akikkel egy minimális kockázatú próbaprogrammal 

indulnánk. 

2. Termékportfólió és Versenyelőny 

• Széles választék: 13 modell technológia-rajongók, diákok és profik számára (AR 

kijelző, hangasszisztens, HD felvétel, dioptriás lencsék). 

• Versenyképes árak (Gyári ár, HUF): 

o Belépő szint: 3.500 HUF/db (ideális első vásárlóknak) 

o Középkategória: 22.500 HUF/db (a legjobb érték az áráért) 

o Prémium: 40.000 HUF/db (prémium funkciók, magasabb haszon) 

• Megfelelés és logisztika: Minden szükséges EU tanúsítványt biztosítjuk, intézzük a 

vámügyeleteket. 

3. Javasolt Együttműködési Modell 

• 1. Fázis: Próbaprogram 

o Rendelés: 50 db (bármilyen modellkombináció). 

o Befektetés: Az összes nagyker árnak előre fizetése. 

o Ön részesülése: Az eladási profit 65%-a minden eladott termék után. Zero k

észletkockázat. 

o Piaci védelem: Maximum 2 partner a Pécsi régióban a próbaidőszak alatt. 

• 2. Fázis: Forgalmazás: Formális megrendelések kedvezményesebb nagyker áron. 

• 3. Fázis: Márkapartnerség: Prioritás a jövőbeli közös márkaépítési erőfeszítésekben. 

4. Miért Működjön Együtt Velünk? 
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• Helyi támogatás: Európai képviselő Pécsen az azonnali segítségnyújtás érdekében. 

• Kockázatcsökkentés: Tesztelje a piaci keresletet minimális kezdeti befektetéssel. 

• Termékválaszték: Több ügyfélcsoportot szolgáljon ki egy beszállítóval. 

• Növekedési potenciál: Alapító partner legyen hosszú távú európai terjeszkedésü

nkben. 

5. Következő Lépések 

1. Vegye fel velünk a kapcsolatot egy termékbemutató időpontjának egyeztetéséhez 

Pécsen. 

2. Válassza ki a próbarendelés modelljeit. 

3. Írja alá a próbaegyüttműködési megállapodást és kezdeményezze a fizetést. 

4. Vegye át az árut és kezdje meg az értékesítést. 

Kapcsolat: 

Zhang Zijun | Európai Kereskedelmi Képviselő 

Email: business.hub.zhang@outlook.com 

Telefon: 707345478 

Tartózkodási hely: Pécs, Magyarország 
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DISTRIBUTION PARTNERSHIP PROPOSAL 

For Smart Glasses in the Hungarian Market 

 

1. Executive Summary 

Small Orange Era Technology introduces an exclusive collection of 13 innovative smart 

glasses models to the Hungarian market. All products are fully EU certified (CE, RoHS). We 

are seeking 1-2 strategic retail partners to launch with a minimal-risk trial program. 

2. Product Portfolio & Competitive Edge 

• Diverse Range: 13 models catering to tech enthusiasts, students, and professionals 

(Features: AR display, voice assistant, HD recording, prescription lens compatibility). 

• Competitive Pricing (Ex-Factory, in HUF): 

o Entry-Level: 3,500 HUF/unit (Ideal for first-time users) 

o Mid-Range: 22,500 HUF/unit (Best value for money) 

o High-End: 40,000 HUF/unit (Premium features & higher margin) 

• Compliance & Logistics: We provide all necessary EU certifications and handle 

customs clearance. 

3. Proposed Cooperation Model 

• Phase 1: Trial Program 

o Order: 50 units (any model mix). 

o Investment: Pre-pay the total wholesale (cost) price. 

o Your Benefit: 65% profit share on every unit sold. Zero inventory risk. 

o Market Protection: Max. 2 partners in the Pécs region during the trial. 

• Phase 2: Distribution: Formal orders at improved wholesale prices. 

• Phase 3: Brand Partnership: Priority status for future joint branding efforts. 

4. Why Partner With Us? 

• Local Support: European representative based in Pécs for immediate assistance. 
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• Risk Mitigation: Test market demand with minimal upfront investment. 

• Product Variety: Address multiple customer segments with one supplier. 

• Growth Potential: Become a founding partner for our long-term expansion in 

Europe. 

5. Next Steps 

1. Contact us to schedule a product demo in Pécs. 

2. Select your trial model assortment. 

3. Sign a short trial agreement and initiate payment. 

4. Receive goods and start selling. 

Contact: 

Zhang Zijun | European Trade Representative 

Email: business.hub.zhang@outlook.com 

Phone: 707345478 

Location: Pécs, Hungary 

mailto:business.hub.zhang@outlook.com

